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BUSI GROUP DAL WASTE MANAGEMENT
ENTRA ANCHE NELLO SPAZZAMENTO STRADALE
GRAZIE A UNA PARTNERSHIP CON BSA 
Di maria beatrice celino 

RIFIUTI E IGIENE 
URBANA

B
usi Group - realtà italiana le-
ader nelle soluzioni complete 
per la raccolta, compattazio-
ne e trasporto dei rifiuti - en-

tra nel settore dello spazzamento stra-
dale con l’acquisizione di quote della 
newco BSA Sweeping Equipment srl, 
società di nuova costituzione fondata 
da professionisti con forte expertise 
nel settore dell’igiene urbana. 
“Entrare nel segmento dello spazza-
mento stradale con BSA rappresenta 
un naturale completamento della no-
stra offerta per l’igiene” commentano 
i fratelli Busi. “Il mercato delle spaz-
zatrici stradali è competitivo ma gra-
zie alla nostra esperienza e alla forza 

del gruppo Busi siamo certi di riuscire 
a ottenere ottimi risultati già nel bre-
ve periodo” afferma Roberto Mene-
ghinello, presidente di BSA Sweeping 
Equipment.
L’accordo tra le due aziende è stato 
promosso dalla holding per lo sviluppo 
Strategenia S.r.l. specializzata nell’i-
dentificazione di opportunità di cresci-
ta e investimenti nell’economia reale.

NEL SEGNO
DELLA CRESCITA
I risultati del bilancio del gruppo, com-
posto dalle 4 aziende (la holding Busi 
Group, BTE, MEC e OMB Technology), 
è nel segno della solidità con tutti i va-

lori in forte miglioramento. L’obiettivo 
è quello di arrivare nel quinquennio a 
un giro di affari complessivo di 30 mi-
lioni di euro, diventando un attore di 
riferimento nel mercato nazionale e, 
progressivamente dal 2024, entrare nei 
mercati internazionali grazie alla pro-
duzione di veicoli affidabili e resistenti, 
altamente personalizzati sulle esigen-
ze dei clienti.
“Questo exploit non è legato a condi-
zioni temporanee, ma è dovuto all’im-
portante aumento dei volumi di vendi-
ta e si inserisce in un trend di crescita 
che è stato costante negli ultimi anni. 
Anche per il 2023 siamo fiduciosi, dato 
che il primo semestre si è chiuso con 
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un incremento dell’8% sullo stesso periodo dell’anno pre-
cedente. L’obiettivo è migliorare ancora” hanno dichiarato i 
fratelli Busi.
I target di crescita sono ambiziosi ma possibili: la bresciana 
Busi Group è già leader nel settore della raccolta e compat-
tazione dei rifiuti urbani, grazie al brand OMB Technology, 
dal 1961 specializzato nella produzione e allestimento di 
soluzioni e veicoli per la raccolta stradale (automezzi per la 
raccolta dei rifiuti con vari sistemi) in dotazione alle princi-
pali società che si occupano della raccolta rifiuti in Italia e 
nel mondo. La newco BSA Sweeping Equipment può inve-
ce contare sulle competenze dei soci fondatori che vanta-
no un’esperienza decennale nel settore dello spazzamento 
stradale con un passato in aziende di primo piano del mer-
cato. 

UNA GAMMA ARTICOLATA
La gamma delle soluzioni BSA Sweeping Equipment è ar-
ticolata in una serie di varianti di spazzatrici su truck dai 
6 agli 8 m3 e progressivamente l’offerta verrà ampliata con 
prodotti su misura realizzati per le specifiche esigenze dei 
clienti. 
Sono in corso di attivazione anche i macchinari già acqui-
stati per migliorare la linea produttiva, rendendola più au-
tomatizzata, grazie all’introduzione di impianti robotici per 
la saldatura, macchine per il taglio laser e il re-thinking 
completo di alcuni processi produttivi. Questi sforzi hanno 
permesso di re-impostare alcuni processi per aumentare la 
produttività e sostenere la crescita delle vendite. Nel bien-
nio 2023-2024 sono in previsione ulteriori investimenti in 
macchinari per la produzione, in ricerca e sviluppo e in nuovi 
edifici e stabilimenti, per un valore complessivo di oltre 10 
milioni di euro. 
La raccolta ordini BSA è già promettente, avendo raggiunto 
i 4 milioni di euro in pochi mesi, con evidenti e positive rica-
dute sui livelli occupazionali (nel primo anno BSA occuperà 

15 persone). La partnership con il Gruppo Busi permetterà 
di agire da leader sul mercato domestico grazie ad una ca-
pillare copertura del territorio sia come presidio dei clienti 
sia come capacità di assistere il parco mezzi, sfruttando i 
numerosi centri assistenza del Gruppo Busi.

LE TAPPE DELLA CRESCITA
Nel 2022 il gruppo ha aumentato il proprio organico per so-
stenere l’aumento della produzione, con una forte crescita 
nei reparti di produzione, negli uffici tecnico e tecnico di pro-
duzione, e nell’ufficio del personale che si è strutturato per 
migliorare la gestione globale delle HR e far fronte a nuove 
sfide. Nel 2022 sono stati introdotti processi annuali come 
la valutazione delle performance, la revisione salariale o i 
piani di sviluppo e successione.
Nel corso del 2023 si sta lavorando per disporre di vari al-
loggi per i dipendenti, un plus che è quasi diventato necessi-
tà visto il caro affitti e la difficolta che tutte le aziende stan-
no riscontrando nel reperire manodopera qualificata. Inoltre 
il Gruppo Busi è molto attento al risparmio energetico e alle 
tematiche green, ecco perché negli ultimi anni ha ristruttu-
rato i propri edifici per renderli più sostenibili e meno energi-
vori; un approccio illuminato che ha mantenuto il gruppo al 
riparo dalle fluttuazioni dei costi energetici dei mesi scorsi.
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